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Antes de que te emociones en
construir o pedir que hagan lo
visual.

Primero, hay que analizar el
mercado*, evaluar la idea de
negocio, revisar cual serd la
estrategia** indicada para
aplicar.

Aqui no encontraras férmulas
magicas ni atajos, sino ideas
clarasy practicas para que tu
negocio No se quede en un
simple logo, sino que respire
estrategia, coherenciay
personalidad.

Una marca tiene contacto con diferentes dimensiones como la politica, la social, cultural, medio
ambiental, entre otras. Es importante saber con cuales tiene contacto para tomar decisiones
estratégicas. (No es o mismo tener una marca en Latinoameérica que en Europa).

Muchas marcas se preocupan Unicamente por la estrategia que van a aplicar en redes; sin embargo,
Nno se preocupan por todo, como mantener una congruencia en todos los puntos de contacto.
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Trabaja con alguien que
demuestre interés por tu
proyecto.
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;. Pensaste
gue solo era
un logotipo?.
#1lusoooo0o0
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Dato importante para ti, el
disenador o la agencia que
contrates.

Hay que darle mayor
importancia al #Disefno
Estratégico y este no se logra
llenando Unicamente un brief,
si no comprendiendo la
esencia de la marca.

No le creas a alguien que te vende
<C> un “paquete de branding” con un
<O> nombre bonito diciéndote que eso
(@) es “branding” porque estaras
© cavando la tumba de tu marca
#avisonomas

ESTA GUIA ES PARA TI

Si eres de las personas que cree que una marca es un logotipo, y que eso te lo
puede hacer tu sobrino, hijo o primo... Branding es un término que te ayudaremos
a entender paso a paso. Primero vamos a ensefarte a pensar de manera disruptiva
frente a tu marca o idea de negocio.
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ESCRIBE 5 IDEAS ¢Qué oportunidades

ADICIONALES PARA encontraras?, ¢;Sera tu unico
RENTABILIZAR TU modo de ingreso?
MARCA.

Es sorprendente como muchos clientes llegan con la idea literal de vendo
producto A, pero nunca pensaron que otras ideas adicionales pueden surgir a
partir de su marca, eso te ayudara a mejorar tus ingresos. (No olvides que tienen
que ser congruentes con la esencia de tu marca)
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PEROQO

QUE ES UNA

MARCA*?

Sera tu activo mas importante, es
lo que te va a permitir poder
cumplir suenos, crear tu propia
linea de carrera y darle la
oportunidad a nuevas personas a
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qgue formen parte de este proceso.

Decimos que una marca es
“mucho mas que un ligitipi”,
porgue analizamos el entorno,
checamos la experiencia del
usuario, construimos credibilidad,
reputacion y muchos otros
factores que lastimosamente
algunos negocios pierden en el
camino.

Muchas personas creen que una marca es solo el logotipo porque lastimosamente nadie los ha

educado con el tema, piénsalo de esta manera: Cuando piensas en tu marca favorita, ¢ solo consideras
el logotipo, o evaluas desde el influencer, la credibilidad de la marca, el local, el tono de comunicacion,
entre otras? Todas las marcas surgen mas alla de un fin econémico, cubren una necesidad no

cubierta.
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¢NO me crees?, jJuguemos

Escribe aqui tu marca favorita

¢Por qué existe esa marca, mas alla de
generar ventas?

¢Suena igual en redes, correos u otros
medios de comunicaciéon?

¢Por qué la eliges y no consideras a
otra marca similar?

¢Cual es la dltima campafa que
recuerdas?

¢Qué elementos graficos recuerdas
que tiene la marca, mas alla del logo?

. Qué estrategias emplea para captar
tu atencion?

¢Qué sientes cuando compras algun
producto o servicio?

¢La marca se ve igual en redes,
packaging, web, local, etc?

Din din din, tenemos un ganador, como te habras dado cuenta una marca no es
solo lo bonito y mucho menos el logo, son todos estos campos y muchos mas. La

idea de esta guia es ayudarte a ver a tu marca o idea de negocio como esa fuente de

poder que te permita generar ventas y credibilidad.
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Ahora, aplicalo a tu marca

Escribe aqui tu marca o idea de negocio

¢Por qué estas creando esta marca,
mas alla de generar ingresos?

¢Como va a ser el tono y forma de
comunicar de tu marca?

¢Por qué tengo que elegirte y no a otra
marca similar?

¢Cual es el criterio que tomas para
crear contenido?

¢Qué te gustaria que sienta alguien
que compra tu producto o servicio?

¢Tus valores como marca, estan
alineados a tus decisiones de marca?

Si no tuvieras logotipo, ;Cémo te
reconocerian?

¢La experiencia de compra del cliente,
va ligada a la filosofia?

¢ Te generé mas dudas sobre tu proyecto, idea de negocio o marca?, de eso se
trata, de cuestionarnos, de ponernos en el zapato del cliente, entender sus
necesidades o puntos de dolor. Comprender que lo que dices y haces esta alineado

con tu filosofia y tu estrategia ...
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Lo que
antiguamente
Nno se valoraba
ha cambiado...

Después de |la pandemia €|
valor econémico y social de
una mascarilla no fue lo
mismo.

A nivel cultural el poder
compartir tu ubicacion por
seguridad fue un valor clave
para nuestra sociedad (3er
mundo). Con ella aparecieron
mMarcas como taxis por
aplicativo, celulares con
ubicacién compartida 24/7
#hueleatoxico

Que tu marca no solo sea
bonita, que sea sélida.

:.Sera lo mismo hacer una
marca LGBT en lugares como
Palestina?.

tema que muchos fallan: el no
querer investigar.
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Y, si solo
tengo la parte

grafica...
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¢COMO
SERA TU TONO
AL HABLAR?

Muchas marcas salen con
iIdentidades visuales listas para
ser impresas en empagues o
colocadas en redes perooooo
una vez entregados los archivos
finales, el cliente dice...

¢Ahora qué rayos hago? (Qué
subo en redes? ;Codmo conecto
la esencia de mi marca con lo
grafico, el tono y la experiencia
del usuario?

HELP M

*  Seguramente has visto a muchos clientes, marcas y empresas que dicen que han hecho un
rebranding pero solo cambiaron la parte visual, se ven lindos, pero no hay un concepto claro, una
propuesta de valor y mucho menos una consistencia de marca en todos los puntos de contacto.
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Imagina...

Eres una marca mexicana que entra a un mercado colombiano.

¢Coémo se va a comunicar?

¢Qué emocién deben de sentir cuando
lean tus mensajes?

¢Cuales seran los parametros de
lenguaje que deberas cumplir?

¢Tendras un lenguaje propio?

¢De qué manera se genera un vinculo
emocional con su publico?

¢Coémo clasifica a tus buyers persona?

¢Qué elementos graficos emplearas?

¢Cual sera el perfil psicografico de tu
cliente?

Todo lo que estamos hablando forma parte del ecosistema de una marca, es
increible como muchos negocios consideran que solo necesitan la parte grafica,
porque por desgracia caen en malas manos, o en empresas poco éticas que no le

dicen que lo que tienen actualmente no funciona...
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Nos diferencia,
nos posiciona,
esto hace una
marca.
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Por aqui somos
internacionales y
iEsperamos que tu
negocio también
lo sea pronto!

Mamut no inicié con un Tu marca debe conectar
equipo, no comenzd cobrando  contigo, con su esencia, no
sumas en ddlares y mucho con la agencia, no con el
menos Vi el potencial que disenador.

tenia, pero con mucho estudio,

capacitaciones, muchas horas Y por favor NUNCA trabajes
de estrés y varios cafés... con un disehador de un solo

estilo... sino...
Hoy, estamos aqui para que
las marcas que lleguen a . Qué identidades esta
nosotros no tengan que sufrir creando?;Copiar y pegar?
por todo este proceso, sino
mMas bien crezcan de forma
ordenada, con una proyeccion
clara, lo que muy pocos
negocios tienen.

Tengo una alegria muy
grande de haber comenzado
chiquito y crecer paso a paso
con mi equipo. Estamos listos
para seguir creciendo a tu
lado.
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TU MARCA
ES TODO UN

ECOSISTEMA

Es una relacion entre lo qué dices,
lo qué haces, cémo te vesy como
te recuerdan. No solo hablo de tus
clientes; sino también la comunidad
y la percepcidon de tus propios
colaboradores.

Piensa en tu marca como una
persona:

¢ Qué beneficio tangible y no tangible
recibe tu cliente al contratarte?

. Qué necesidad cubre tu marca?

¢COmo se aplican los valores de tu
marca en momentos de crisis?

Si la marca fuera una persona, ;Cémo
seria?

¢Cébmo es tu cliente ideal en aspectos
demograficos y psicograficos?
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Ahora, aplicalo a tu marca

Escribe aqui tu marca

¢ Qué beneficio tangible y no tangible
recibe tu cliente al contratarte?

¢Qué necesidad cubre tu marca?

¢Coémo se aplican los valores de tu
marca en momentos de crisis?

Si la marca fuera una persona, ¢Cémo
seria?

¢Como es tu cliente ideal es aspectos
demograficos y psicograficos?

¢Qué tipos de clientes rechazaria la
marca?

¢Qué principios son inquebrantables?

¢Cual es tu filosofia de marca?

Tu marca tendra la oportunidad de tener contacto con muchos prospectos de
clientes, pero.. {Cémo conectas con ellos? ;Como le expresas tu diferencial?...
tiene que existir una consistencia del mensaje, con el tono de comunicacion y

con las acciones congruentes que realices.
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Tu marca sera la
huella que dejas
en la mentey €l

corazon de la
gente.

Una marca sin identidad no
visual, es como ese amigo
gue trata de quedar bien con
todos... . COmMmo quieres que
sea tu marca?

En Mamut, creamos marcas
sélidas porque combinamos
estrategia + creatividad +
autenticidad a través de
nuestra propia metodologia y
le metemos mucho flow
#obvio y todo nace a partir de
conocer cada vez mas a
nuestros clientes, escuchar sus
dudas, pero siempre estar alli
para que ellos aprendan
también la importanciay el
poder que tendra su marca.

Nuestra metodologia tiene 6
fases claves, conoce el -para
gue- de cada una al momento
de crear tu marca; ya sea con
Nnosotros, o con cualquier
agencia o freelance.

Antes de disenar en compu o
levantar el [apiz sobre una hoja
de papel, pasamos por 3 fases
gue nos permitiran abrir tu
mente sobre la marca o idea
de negocio que quieres
desarrollar.
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Nuestra Metodologia

Esta metodologia se creé a partir de todas las experiencias previas que vivian
nuestros clientes, ese momento que dicen ;ahora qué hago?. Sabia que no queria
trabajar proyectos dénde solo ven al disefio como algo decorativo, queria comenzar

a construir marcas para personas ambiciosas como yo. Que sepan que todo lo que
aprenden se pueda aplicar directo a tu marca, sin sentir que te imponen algo.

Auditoria

Antes de invertir en diseno, revisa si tu marca tiene bases
sélidas: nuestra auditoria revela todo lo que necesitas
mejorar para lograr coherencia, impacto y crecimiento real.

Identidad no visual

Antes de enamorar a tu cliente, enamorate de tu marca:
define quién eres, cémo hablas y qué no negocias.

La esencia clara hace que tu marca sea auténticay
memorable.

Estrategia

Convierte la esencia de tu marca en una estrategia de
marca coherente y rentable: cada accidn tendrd un
proposito claro y alineado a tu vision.(No solo una
estrategia de contenidos para redes sociales)

Identidad visual
ﬁmﬁ preciin W/Ma't“a/

Una identidad grafica sin estrategia y esencia solo es
decoracioén: construye primero la base y veras como cada
diseno potencia tu marcay la hace inolvidable, se vuelven
herramientas de trabajo.

Implementacion

Una marca no vive solo de un logo: cada diseno debe ser
una herramienta que conecta, comunica y vende.
Generemos la consistencia visual que tu marca necesita
para posicionarnos en la mente de tu audiencia.

Gestion y monitoreo

Gestionar tu marca es asegurarte de que evolucione con
propdsito y nunca pierda su esencia.

Si eres un disefador freelance o una agencia, no se trata de que copies una
metodologia para hacerla tuya, te invito a que crees la tuya.
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Que genial, que

hayas llegado

hasta aqui

Eso demuestra que te importa
hacer las cosas bien.

Recuerda: una marca no se
hace en un dia, se construye
todos los dias.

Estos son algunos consejos
qgue puedes aplicar cuando
crees una marca o trates de
hacer un rebranding.

Cuando una marca decide
trabajar el branding, nuestra
principal responsabilidad es
ensenarle todo el entorno que
tiene la marca, ayudarlos a
crear una estrategia que sea
sostenible segun sus objetivos
pero que sobre todo sea
congruente con la esencia de
la misma.

Los beneficios de trabajar el
branding de tu marca son:

Diferenciacion en el mercado:
Destaca frente a la competenciay
sé memorable para tus clientes.

Conexién emocional: Construye
relaciones auténticas que generen
fidelidad y confianza.

Mayor percepcion de valor: Una
marca solida te posiciona como
profesional, permitiéndote cobrar
lo que realmente vale tu producto
O servicio.

Coherenciay claridad: Define
quién eres, qué hacesy por qué te
eligen, creando un mensaje claroy
potente.

Reconocimiento constante: Una
buena estrategia de branding te
asegura que tu marca sea
facilmente identificada, donde sea
que aparezca.
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Recuerda que el
branding son acciones
tacticas gue se realizan
con el objetivo de crear
posicionamiento en la
mente del cliente, cl

branding No te hara rico,

€S0 €S olro tema.
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No gastemos
tu energla, tu
Inversion y tu
tiempo.
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Potenciemos

juntos tu marca,

con y
creatividad.

Muchos clientes creen que
trabajar con datos es leer las
estadisticas que te arroja el

#chistecruel

Cuando hablamos de trabajar
con datosy como el diseno se
ve influenciado por él, es
porgque nada es al azar (ojo: no
existe una pdlvora magica)...

Te explico: cuando haces una
campana lo clasico siempre es
ver que funciono, muchos ni
tienen creadas las cuentas
comerciales de Meta, y existe
un alto margen de malas
praxis con sus cuentas y esto
perjudica a las empresas.

Imaginemos que tienes tu
cuenta comercial creada,
optimizada (#Nadiellegaasi)

Al tener todo optimizado
podemos:

- Trackear todos los procesos
de tu web, saber de dondey
codmo compran.

- Hacer retargeting de
campanas en redes sociales
para persuadir a la compra.

- Generar cambios en tu web,
tu contenido de pauta
considerando indicadores
claves como el CTR.

- Hacer pruebasy testeos de
si el mensaje, la parte
graficay la edicion van de la
mano.

- Otras.

¢NoO me crees...?

Los datos no mienten, pero
fueron reemplazados por un
“yo creo o yo pienso que ..."
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Ahora, Manos a tu marca

Sin mirar tus datos, NO hagas trampa (respuestas en menos de 1 min).

¢Cual es tu producto/servicio
mas vendido?

¢Cual publicacion crees que tuvo mas
interacciones el Gltimo mes?

¢Quién es tu cliente mas frecuente
(sexo, edad, intereses)?

AHORA SI, mira tus datos.

¢Cual es tu producto/servicio
mas vendido?

¢Cual publicacién tuvo mas
interaccion el Gltimo mes?

¢Quién es tu cliente frecuente (sexo,
edad, intereses)?

¢ Qué diferencia notaste entre lo que asumiste y lo que dicen los datos?

Trabajar las cosas en base a la intuicion es sélo eso, suponer, en cambio trabajar con
datos te permite hacer cambios ya sea en tu tipo de contenido, formato, web, etc ...

Y eso es solo una forma de aprovechar los datos, existen muchas otras ...
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¢ Qué rayos es un

flujo y automatizar?
#chinomandarin

Los datos también nos ayudan
a hacer las cosas mas rapidoy
a descubrir cdémo podemos
mejorar nuestros cuellos de
botella...

¢ Te imaginas recibir 500
mensajes de whatsApp cada
30 min? Pobres dedos...

Solucidnalo con un flujoy con
procesos de automatizacion.
Un proceso chévere para estar
en la mente de tu usuarioy
mantener tus dedos a salvo.

Un flujo te permitira conocer
todos los procesos que pasara
tu cliente y saber que tareas
puedes automatizar y cuales
son tus puntos clave para
persuadir a la compray como
puedes motivar al usuario a
generar una recompra.

(Estas aprovechando todos
tus puntos de contacto?
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Ahora, tu publico...

¢COémo te encuentra?
(Redes, web, boca a boca, otros)

¢Qué lo hace quedarse?

¢CoOmo te escribe o compra?

¢Qué pasa antes, durante y después de que te compro?
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;e guedaste
con ganas de mas?

Aprende con nosotros, dictamos
cursos de branding, estrategia,
marketing digital y mas

@mamutskill \
’



https://agenciamamut.pe/
https://www.instagram.com/mamutskills/

TU MARCA
TIENE
SOLO NECESITA

Agenda aqui

oL

NOSOTROS

02.

ELEMENTOS
DE MARCA

03.

Conoce nuestra metodologia de trabajo


https://agendalo.io/agenciamamut/bienvenida

I\_llamut

+51 978 163 016
hola@mamutpe.com
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